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ZAPYTANIE OFERTOWE

Z dnia 11.05.2016 r. ogtoszone w zwigzku z planowang realizacjg projektu pn. ,,Opracowanie modelu biznesowego
internacjonalizacji PPHU ,IGAR” Izabela Garlak”, zwanego dalej ,Projektem” dotyczacego postepowania opartego
na zasadzie konkurencyjnosci zgodnie z Regulaminem konkursu ogtoszonego przez Polska Agencje Rozwoju
Przedsiebiorczoéci w ramach Programu Operacyjnego Polska Wschodnia 2014-2020, O$ priorytetowa |I:
Przedsigbiorcza Polska Wschodnia, Dziatanie 1.2 ,Internacjonalizacja MSP” - | Etap.

1

Zamawiajacy:

PPHU ,,IGAR” Izabela Garlak

Adres: al. Tadeusza Rejtana 53A, 35-326 Rzeszow,
NIP: 8132760887

REGON: 691344740

2.

Przedmiot zamowienia:

Przedmiotem Zamowienia jest realizacja dziatari doradczych prowadzacych do przygotowania modelu biznesowego
internacjonalizacji, w ramach planowanego do realizacji projektu pn. ,Opracowanie modelu biznesowego
internacjonalizacji PPHU ,,IGAR” Izabela Garlak”.

KOD CPV: 72221000-0 Ustugi doradcze w zakresie analizy biznesowej

3.

a)

b)

Szczeg6towy opis przedmiotu zaméwienia:

realizacja ustug doradczych prowadzacych do opracowania nowego modelu biznesowego zwigzanego z

wprowadzeniem nowego produktéw Zamawiajacego na nowe rynki zagraniczne obejmujacych w szczegdlnosci:

VI.

analizg motzliwosci eksportowych firmy poprzez zbadanie produktu Zamawiajacego oraz ocene
konkurencyjnej pozycji Zamawiajacego ha rynkach zagranicznych,

badanie rynkow zagranicznych i wskazanie rynkéw docelowych oraz ich uhierarchizowanie, a takze
identyfikacje potencjalnych kontrahentéw na rynkach zagranicznych,

koncepcje wejécia na rynek zagraniczny wraz z projekcjg mozliwosci sprzedazy na wybranym rynku
zagranicznym,

wskazanie najefektywniejszych narzedzi i metod marketingowych oraz promocyjnych (w tym wskazanie
wydarzen targowych lub kierunkéw misji handlowych),

rekomendacje w zakresie reorganizacji firmy Zamawiajacego i przygotowania go do dziatalnosci
eksportowej (w zakresie organizacji marketingowej i promocji, polityki handlowej i cenowej, dziatu
eksportu, itp.),

propozycje mozliwych Zrédet zewnetrznego finansowania dziatalnoéci eksportowej i instrumentéw
finansowych obnizajacych ryzyko eksportowe (kredyty eksportowe, fundusze poreczeniowe i
gwarancyjne, fundusze dotacji, transakcje terminowe etc.).

opracowanie dokumentu Model biznesowy internacjonalizacji zgodnie ze standardem tworzenia Modelu
biznesowego internacjonalizacji dla | ETAPU Dziatania 1.2 , Internacjonalizacja MSP" POPW. Dokument powinien
by¢ przygotowany w formie obrazujacej przebieg realizacji ustug doradczych, tj. sprawozdan.z realizacji
kolejnych zadan realizowanych przez zespét projektowy, raportéw podsumowujacych zebrane informacje i
przeprowadzone analizy wraz z wynikajacymi z nich rekomendacjami, ustaled o charakterze strategicznym
(pomigdzy Wykonawca ustug a klientem) - prowadzacych do przygotowania finalnego Modelu hiznesowego
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internacjonalizacji. Program Operacyjny Polska Wschodnia okresla, ze wsparcie w ramach dziatania 1.2
obejmowaé bedzie ,kompleksowe, indywidualne, profilowane pod odbiorce dziatania zwigzane z
opracowaniem i przygotowaniem do wdrozenia nowego modelu biznesowego w MSP w oparciu o
internacjonalizacje ich dziatalnosci”. W konsekwencji przygotowany Model biznesowy internacjonalizacji musi
odzwierciedla¢ ten charakter doradztwa: kompleksowego, indywidualnego i profilowanego pod Zamawiajacego.
Zatem zawarte w dokumencie analizy i rekomendacje nie powinny mie¢ charakteru nazbyt uniwersalnego, np.
takiego, ktéry mozna by odnies¢ do wielu przedstawicieli branzy reprezentowanej przez Wykonawce.

Wymaganymi elementami Modelu biznesowego internacjonalizacji (MBI) s3:

Metryczka zawierajaca:

nazwe przedsiebiorcy, ktérego dotyczy dokument,

numer umowy o dofinansowanie, ktéra dotyczy przygotowania MBI,

nazwe wykonawcy ustug doradczych,

imiona i nazwiska autora(-éw) dokumentu,

date sporzadzenia dokumentu;

Analiza mozliwosci przedsiebiorstwa w zakresie internacjonalizacji dziatalno$ci, obejmujaca w
szczegdlnosci analizy szczegdtowe odnosnie:

produktéw oferowanych przez przedsigbiorstwo, w tym ich marketingu,

struktury organizacyjnej i zdolnosci produkeyjnych przedsiebiorstwa,

zdolnosci finansowych przedsiebiorstwa,

struktury powigzan kapitatowych i relacji biznesowych,

potencjatu innowacyjnego i posiadanych praw wtasnosci intelektualnej oraz posiadanych certyfikatéw;
Okreslenie celéw przedsiebiorstwa w zakresie internacjonalizaciji;

IV. Wskazanie rynkéw docelowych oraz ich uhierarchizowanie, a takze identyfikacja potencjalnych
kontrahentdw/grup odbiorcdw na rynkach zagranicznych;

in B Rk

?

U W

Uhierarchizowanie rynkdw powinno bazowac w szczegdlnosci na analizie popytu na oferowane produkty
(oszacowanie obecnej i perspektywicznej chionnosci oraz sity nabywczej rynku), analizie otoczenia
biznesowego (potencjalnych kontrahentéw i konkurencji), analizie barier prawnych (np. celnych lub
zwigzanych z wymienialnoscig waluty i ograniczeniem przeptywow finansowych) oraz analizie ryzyka (np.
niestabilno$¢ polityczna, diugie terminy ptatnosci, ryzyko odnoszace sie do systeméw transakcyjnych,
problemy dotyczace transportu produktéw, ryzyko korupcyjne itp. ):

V. Koncepcja wejscia na rynek zagraniczny wraz z projekcjg mozliwosci sprzedazy na wybranym rynku
zagranicznym;
Rekomendacje tego punktu dotycza m.in. modelu sprzedazy i kanatéw dystrybucji (przedstawiciel
handlowy, dystrybutor, importer, inne...).
W zakresie projekcji sprzedazy niezbedne bedzie przedstawienie propozycji cenowej (rekomendacja
strategii cenowej). W tym kontekscie analiza powinna odnosié sie do kosztéw wytworzenia i
wprowadzenia artykutu na rynek (zagraniczny), w tym m.in.

—  kosztéw uzyskania niezbednych certyfikatéw i zezwoleri, dopetnienia formalnoéci eksportowych/
importowych w zwigzku z dystrybucjg artykutu,

—  preferencji cenowych potencjalnych klientow,

—  poziomu cen konkurenciji,

— specyficznych regulacji prawnych, dotyczacych ksztattowania poziomu cen w poszczegdlnych krajach.

VI.  Okreslenie inicjatyw wspierajacych osiggniecie zatozonych celéw w zakresie internacjonalizacji (w
szczegdlnodci propozycje kluczowych inwestycji w narzedzia ICT bad? urzadzenia produkeyjne):

VII. Wskazanie najefektywniejszych narzedzi i metod marketingowych oraz promocyjnych {w tym wskazanie
wydarzen targowych czy kierunkdéw misji handlowych);

VIil. Rekomendacje w zakresie reorganizacji przedsiebiorstwa i przygotowania go do dziatalnosci eksportowej
(organizacji dziatu eksportu, logistyki etc.);

Opis powinien odnosi¢ sie do wczedniejszej analizy struktury organizacyjnej i zdolnoéci produkeyjnych
(rekomendacje dot. rozwiazarn gwarantujacych mozliwoéé zapewnienia statych dostaw na rynki
zagraniczne, rekomendacje w zakresie zatrudnienia odpowiednio wykwalifikowanych kadr,
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przygotowanych do realizacji obstugi i zamdéwien na rynkach miedzynarodowych, rekomendacje dot.
dostosowania aktualnej technologii produktu/ rodzaju opakowania do przepiséw prawa
miedzynarodowego, wymogdw jakosciowych, norm bezpieczeristwa i uwarunkowan kulturowych,
rekomendacje w zakresie miedzynarodowego transportu towardw, itd.).

IX. Propozycje mozliwych zrédet zewnetrznego finansowania dziatalnosci eksportowej;

X. Strategia zarzadzania ryzykiem eksportowym w tym propozycje instrumentéw finansowych obnizajacych
ryzyko eksportowe;

XI. Syntetyczne, catosciowe przedstawienie proponowanego modelu biznesowego?, obejmujace co najmniej
takie zagadnienia jak:

kluczowi partnerzy,
kluczowe dziatania,
kluczowe zasoby,
oferowane wartosci,
relacje z klientami,
kanaty dystrybucji,
asegmenty klientéw,
struktura kosztow,
struktura (Zrédta) przychodow;

WooNO ;AR WN

=

. Harmonogram i kosztorys wdrazania zaproponowanego modelu biznesowego z wyszczegdlnieniem
wydatkéw zwigzanych z przygotowaniem do wdrozenia modelu biznesowego kwalifikujacych sie do
objecia wsparciem w ramach Il etapu dziatania 1.2 — ujecie syntetyczne, tabelaryczne;

XII. Kalkulacja optacalno$ci wdrozenia zaproponowanego modelu biznesowego (zawierajgca projekeje

przychodéw w wariantach pesymistycznym, neutralnym i optymistycznym);

XIV. Okreslenie celow szczegdétowych obrazujgcych postep wdrazania modelu biznesowego, sposobu ich

pomiaru oraz odpowiedzialnosci realizacyjnej tych celéw.

¢) przedmiot dziatalnosci Zamawiajgcego:

Firma IGAR rozpoczeta swojq dziatalnos¢ w 2001 roku. Poczgtkowo firma zajmowata sie sprzedazq detaliczng
odziezy damskiej, meskiej oraz sukien slubnych. Z uwagi na co raz wieksze zainteresowanie klientek sukniami
Slubnymi firma wyspecjalizowata sie w tej wgskiej dziedzinie. W paZdzierniku 2007 roku zostata otwarta
pracownia krawiecka i na rynku pojawity sie pierwsze modele sukien slubnych marki IGAR. Produkty spotkaty sie
z entuzjastycznym przyjeciem co wplyneto na rozwdj firmy. Z uwagi na rosngce zainteresowanie oferowanymi
wyrobami, zostato zwiekszone zatrudnienie w dziale krawieckim i plastycznym. Od 2010 roku firma bierze udziat
jako wystawca w targach Bridal Fashion w Warszawie. Od 2013 uczestniczy w miedzynarodowych imprezach
targowych.

Flagowym produktem firmy Igar sq suknie Slubne. Co roku powstaje nowa kolekcja projektowana wg
najnowszych, swiatowych trendéw oraz zainteresowan klientow. W ofercie sq réwniez suknie wizytowe.
Owoscig sq suknie $lubne w rozmiarze XXL oraz sukienki komunijne. Wnioskodawca planuje rozwiniecie
dziatalnosci na nastepujgcych rynkach: brytyjski, francuski, wloski a w szczegdlnosci hiszpariski i amerykariski.

4. Warunki udzialu w postepowaniu dot. realizacji przedmiotu zaméwienia i kryteria oceny ofert:

Wykonawca przedmiotu zamdwienia powinien posiada¢ wiedze, do$wiadczenie i potencjat w zakresie:

a. zasad tworzenia modeli biznesowych zawierajacych odniesienia do przynajmniej nastepujgcych elementéw:
kluczowi partnerzy, kluczowe dziatania, kluczowe zasoby, oferowane wartoéci, relacje z klientami, kanaty
dystrybucji, segmenty klientow, struktura kosztéw, struktura (zrdédta) przychoddw;

'OSugerujeCsie, Daby [konstrukejaOmodeluObiznesowego Doparta [byla o Ckoncepeje Obusi nessCmodel Ccanvas(
zaproponowana[przez(AlexandraMsterwaldera. Bodel Biznesowy [thoze By ¢ [Przy gotowany Bowniez Zgodnie ihng [
metodyka, Ktorej Gvybor falezy izasadnié.
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potencjalnych, najbardziej atrakcyjnych zagranicznych rynkéw zbytu oferty handlowej Zamawiajgcego;
kluczowych imprez targowo-wystawienniczych dotyczacych asortymentu Zamawiajacego;

zasobow kadrowych (eksperckich), organizacyjnych (np. dostep do wiedzy w ramach udziatu w sieci wspétpracy
miedzynarodowej) i aktywdw niematerialnych (np. posiadane bazy danych, know- how), ktére zostang
zaangazowane do realizacji zadari na rzecz Zamawiajacego, w tym doswiadczenie posiadanego personelu;
cztonkostwa w organizacjach lub sieciach wspdtpracy miedzynarodowej oraz posiadanych kontaktéw/
partneréw miedzynarodowych, ktére moga mie¢ wptyw na skutecznosé ustug - w szczegdlnosci na rynkach
zagranicznych (w ujeciu branzowym i geograficznym) adekwatnych do oferty handlowej Zamawiajacego i
doswiadczenia wykonawcy;

potencjalnego wptywu innych zadan, ktére beda realizowane przez Wykonawce na rzecz innych podmiotéw, w
szczegoblnosci innych Wnioskodawcdw lub beneficjentéw dziatania 1.2 POPW (czy zadania te nie beda kolidowa¢
z mozliwoscia terminowej realizacji ustug zleconych przez Zamawiajgcego).

Dla potwierdzenia podanych informacji w niniejszym zapytaniu, odnosnie spetniania wyzej wymienionych wymogoéw
minimalnych (pkt. 4) stawianych Wykonawcy ustug w zakresie posiadanych kompetencji i potencjatu, a takze w
zakresie wyr‘r’jaganego doswiadczenia, nalezy uwierzytelnic:

a.

opracowanie i skuteczne wdrozenie nowych modeli biznesowych prowadzacych do umiedzynarodowienia
dziatalnosci gospodarczej (w tym w zakresie poszukiwania nowych rynkéw docelowych i kluczowych partnerow
biznesowych na rynkach docelowych) na rzecz co najmniej 5 podmiotéw gospodarczych - udokumentowane
poprzez okazanie stosownych referencji potwierdzajgcych skuteczno$é ww. ustug (od minimum 5 podmiotéw);
udokumentowana kooperacja/ wspétpraca Wykonawcy w zakresie wspierania proceséw internacjonalizacji z co
najmniej 1 podmiotem (organizacjg, instytucjg i przedsiebiorstwem) operujagcym i rezydujgcym (majacym
siedzibe lub oddziat przez okres co najmniej 12 ostatnich miesiecy) na potencjalnych rynkach zagranicznych
Zamawiajgcego;

zobowigzanie i gotowos¢ Wykonawcy do realizacji ustug w terminach wskazanych we wniosku o
dofinansowanie tj. nie dtuzej niz 6 miesigcy (W przypadku otrzymania wsparcia przez Zamawiajacego), tj. czy
wykazany potencjat Wykonawcy jest wystarczajacy do terminowej realizacji umowy podpisane] przez
Zamawiajgcego z Wykonawea, w tym w kontekscie zadari wykonywanych przez Wykonawce ha rzecz innych
podmiotow.

Termin realizacji przedmiotu zamdéwienia:

Termin realizacji przedmiotu zamdwienia wynosi nie dtuiej niz 6 miesiecy. Termin realizacji przedmiotu
zamoOwienia uzalezniony jest od terminu podpisania umowy o dofinansowanie Projektu przez Zamawiajacego z
Polskg Agencjg Rozwoju Przedsiebiorczosci w ramach Programu Operacyjnego Polska Wschodnia Dziatanie 1.2
JInternacjonalizacja MSP" -1 ETAP.

Kryteria oceny oferty wraz z informacjg o wagach punktowych przypisanych do poszczegéinych kryteriéw
oceny oferty:

Wybér najkorzystniejszej oferty nastapi w oparciu o ponizsze wymogi (kryteria). Zamawiajacy zastrzega sobie, iz
rozpatrywane bede tylko te oferty spetniajace wszystkie wymogi (kryteria) opisane ponizej:

Lp. | WYMOGI (KRYTERIA) [ WAGA PUNKTOWA

CENA CALKOWITA NETTO W PLN

najnizsza oferowana cena netto
za realizacje przedmiotu zaméwienia
catkowita cena netto za realizacje przedmiotu | C= X 100 pkt
zamdwienia liczona wg wzoru cena oferty badanej netto -
za realizacje przedmiotu zamdwienia

TERMIN WYKONANIA ZAMOWIENIA W DNIACH
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najkrotszy termin realizacji zamowienia

termi i rzedmiotu zamdwienia, . .
min wykanania jp owie wg wszystkich ztozonych ofert

wyrazony w dniach kalendarzowych (od daty

; ; oo : .| C= X 100 pkt
2. zawarcia umowy realizacyjnej/potwierdzenia ’ e i
wykonalnosci umowy warunkowej), liczony wg i Feileas)] 2Hp Wil
IO ! wg badanej oferty

Zamawiajacy w oparciu o powyisze kryteria wybierze najkorzystniejszg oferte, ktdra uzyska najwieksza liczbe
punktéw. Na tej podstawie Zamawiajacy podpisze z Wykonawcg warunkowa umowe. W przypadku uzyskania
przez co najmniej dwéch Wykonawcow takiej samej liczby punktéw, Zamawiajgcy wezwie Wykonawcdw, ktérzy
ztozyli te oferty, do zfozenia - w terminie okreslonym przez Zamawiajacego - ofert dodatkowych. Wykonawcy
sktadajac oferty dodatkowe, nie mogg zaoferowa¢ cen wyzszych niz zaoferowane w ztozonych ofertach.

Opis sposobu przyznawania punktacji za spetnienie danego kryterium oceny oferty:

Wybéwajkorzystniejszej oferty nastapi w oparciu o kryterium:

1) CALKOWITA CENA NETTO W Zt - maks. 100 pkt
2) TERMIN WYKONANIA ZAMOWIENIA W DNIACH - maks. 100 pkt

Maksymalna liczba punktéw mozliwa do osiagniecia - 200 pkt
Punkty za powyzsze kryteria zostang przyznane w oparciu o wage punkowa okreslong w tabeli powyzej.

Suma punktéw bedzie liczona wg wzoru:
OCENA = CENA NETTO + TERMIN WYKONANIA ZAMOWIENIA

Sposdb przygotowywania oferty

Oferte sporzadzi¢ nalezy na druku FORMULARZ OFERTOWY (wedtug wzoru stanowigcego zatacznik nr 1 do
niniejszego zapytania ofertowego), w jezyku polskim, w formie pisemnej lub elektronicznej, czytelnie,
wypetniajac niescieralnym atramentem lub dtugopisem, maszynowo lub komputerowo. Oferta winna byé
podpisana przez Wykonawce lub osobe upowazniong do reprezentowania Wykonawcy.

Do FORMULARZA OFERTOWEGO (zatacznik nr 1) nalezy dotaczyé:

a) Oswiadczenie o braku powiazari osobowych i kapitatowych - wedtug wzoru stanowigcego zatacznik nr
2 do niniejszego zapytania ofertowego;

b) Referencje dot. opracowania i skutecznego wdrozenia nowych madeli biznesowych prowadzacych do
umiedzynarodowienia dziatalno$ci gospodarczej - brak narzuconego formatu;

c) Potwierdzenie doswiadczenia Wykonawcy dot. rynkéw w ujeciu branzowym i/lub geograficznym
wiasciwych ze wzgledu na dziatalnos¢ Zamawiajacego - brak narzuconego formatu;

d) . Potwierdzenie udokumentowanej kooperacji/ wspétpracy Wykonawcy w zakresie wspierania proceséw
internacjonalizacji - brak narzuconego formatu;

e) Potwierdzenie zobowigzania i gotowosci Wykonawcey do realizacji ustug - brak narzuconego formatu;

Kopie dokumentéw potwierdzajgcych referencje i innych wymaganych potwierdzern Wykonawcy ustug, musza
by¢ zgodne z oryginatem oraz stosowanie oznaczone poprzez zastosowanie klauzuli ,za zgodno$é z oryginatem”
przez Wykonawce lub osoby upowaznione do reprezentacji w jego imieniu. W przypadku reprezentowania
Wykonawcy przez osoby trzecie, niezbedne jest dotaczenie do oferty stosownego upowaznienia.
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9. Termin, sposéb i miejsce sktadania oferty:

Termin sktadnia ofert: 12.05.2016 -18.05.2016 r. (wtacznie) w godz. 8.00 16-00.
Otwarcie ofert nastapi dnia  19.05.2016 r. o godz. 09.00

Sposdb i miejsce sktadania ofert:

Oferte wraz z zatgcznikami ztozy¢ mozna osobiscie w siedzibie Zamawiajacego lub za poérednictwem tradycyjnej
przesytki pocztowej w zamknietej kopercie zaadresowanej z dopiskiem ,Postepowanie konkursowe w ramach
dziatania 1.2 POPW" na adres:

Nalezy podac¢ nazwe i adres firmy

PPHU ,,IGAR”1zabela Garlak

Adres”

Pracownia firmy: -~
ul. Kardynata Karola Wojtyly 39, 35-304 Rzeszow,

lub mailowo na adres poczty elektronicznej: igar@igarbridal.com

Zamawiajgcy nie dopuszcza sktadania ofert czesciowych.

10. Miejsce realizacji przedmiotu zaméwienia:

Zamawiajgcy nie wymaga realizacji catosci przedmiotu zamdwienia® w siedzibie Zamawiajgcego, gdyz
poszczegélne elementy beda mozliwe do wykonania w miejscu pracy (siedzibie) Wykonawcy. Zamawiajacy
zastrzega sobie jednak prawo do realizacji niektérych elementéw zadania w siedzibie Zamawiajacego
zlokalizowanej w obszarze wojewddztwa podkarpackiego pod adresem PPHU ,,IGAR”I1zabela Garlak, Pracownia
firmy: ul. Kardynata Karola Wojtyty 39, 35-304 Rzeszow.

. Elementy, ktdrych realizacja odbedzie sie w siedzibie Zamawiajacego to czgéé elementdw planistycznych oraz
konsultacyjnych prowadzonych na rzecz przedstawicieli Zamawiajgcego. O koniecznosci realizacji tych
elementéw w siedzibie Zamawiajgcego Wykonawca zostanie powiadomiony z odpowiednim wyprzedzeniem
oraz indywidualnie ustalany bedzie termin dogodny dla obu stron.

11. Informacje na temat zakresu wykluczenia

a) Zamawiajacy dokona oceny spetnienia warunkdéw udziatu w postepowaniu poprzez zastosowanie kryterium
spetnia - nie spetnia, tj. zgodnie z zasadg - czy dokumenty zostaly zataczone do oferty i czy spetniaja
okreslone w zapytaniu ofertowym wymagania. Brak ktdregokolwiek z wymaganych o$wiadczerr lub
dokumentéw lub zataczenie ich w niewtasciwej formie lub niezgodnie z wymaganiami okreélonymi w
niniejszym zapytaniu ofertowym bedzie skutkowato wykluczeniem Wykonawcy z udziatu w postepowaniu.
Zamawiajacy zastrzega sobie prawo dokonania zmian warunkdéw zapytania ofertowego w uzasadnionych
przypadkach, a takze jego odwotania oraz zakoriczenia postepowania bez wyboru ofert, w szczegdlnosci w
przypadku, gdy wartoéé¢ oferty przekracza wielkoéé $rodkéw przeznaczonych przez Zamawiajacego na
sfinansowanie zaméwienia.

b) Zamawiajacy zastrzega, ze ztozenie oferty przez Wykonawce nie stanowi zawarcia umowy.
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c) Zamodwienie udzielane jest w trybie wyboru najkorzystniejszej oferty zgodnie z zasadg konkurencyjnosci.
Oferty sg przygotowywane na koszt Wykonawcdéw.
d) O udzielenie zamodwienia moga ubiegaé sie Wykonawcy, ktérzy spetniajg nastepujgce warunki:
I. posiadaja uprawnienia do wykonywania dziatalnoéci i czynnosci objetych przedmiotem
zamowienia, jezeli ustawy naktadajg obowiazek posiadania takich uprawnien,
Il. posiadajg niezbedng wiedze i doswiadczenie oraz dysponujg potencjatem technicznym i osobami
zdolnymi do wykonania zaméwienia,
Il znajdujg sie w sytuacji ekonomicznej i finansowej zapewniajacej wykonanie zamdwienia,
IV. nie zostata otwarta w stosunku do nich likwidacja, ani nie zostata ogtoszona upadtosé, a takze nie
zalegaja z optacaniem podatkéw, ani sktadek na ubezpieczenie spoteczne lub zdrowotne (z
wyjatkiem przypadkdw, kiedy uzyskane zostato przewidziane prawem zwolnienie, odroczenie,
roztozenie na raty zalegtych ptatnosci lub wstrzymanie w catodci wykonania decyzji wtasciwego
organu),
V. spetniajg pozostate wymagania okreslone w niniejszym zapytaniu ofertowym.

Brak powigzan kapitatowych i osobowych w celu uniknigcia konfliktéw intereséw

Z udziatu w postepowaniu, dotyczacym wyboru wykonawcy modelu‘.biznesowego internacjonalizacji w Dziataniu 1.2
POPW — | etap wykluczone zostajg podmioty powigzane kapitatowo lub osobowo 2 Zamawiajgcym, na podstawie art.
6¢ Ustawy z dnia 9 listopada 2000 r. o utworzeniu Polskiej Agencji Rozwoju Przedsiebiorczosci. Przez powigzania
kapitatowe lub osobowe rozumie sie wzajemne powigzania migedzy Zamawiajacym lub osobami upowaznionymi do
zaciggania zobowigzan w imieniu Zamawiajacego lub osobami wykonujacymi w imieniu Zamawiajacego czynnosci

zwigzane z przygotowaniem i przeprowadzeniem procedury wyboru wykonawcy a wykonawca, polegajace w

szczegolnosci na:

13.

a)

b)

c)

e)

f)

g)

a) uczestniczeniu w spotce jako wspdlnik spotki cywilnej lub spétki osobowe;j,

b) posiadaniu co najmniej 10 % udziatéw lub akji,

¢) petnieniu funkcji cztonka organu nadzorczego lub zarzadzajacego, prokurenta, pethomocnika,

d) pozostawaniu w zwigzku matzenskim, w stosunku pokrewieristwa lub powinowactwa w linii prostej,
pokrewieristwa drugiego stopnia lub powinowactwa drugiego stopnia w linii bocznej lub w stosunku
przysposobienia, opieki lub kurateli.

Umowa warunkowa z wybranym Wykonawcg

Po zakoniczeniu postepowania ofertowego, Zamawiajacy zawrze z wybranym Wykonawceg warunkowa umowe
na realizacje dziatan doradczych.

Umowa warunkowa bedzie w szczegdlnosci uwzgledniaé:

opis dziatan planowanych do realizacji w celu przygotowania modelu biznesowego internacjonalizacji z
uwzglednieniem harmonogramu i miejsca ich realizacji;

planowany termin rozpoczecia i zakoriczenia poszczegdinych dziatari oraz opracowania modelu biznesowego
internacjonalizacji;

wynagrodzenie przystugujace Wykonawcy za realizacje poszczegdinych dziatari prowadzacych opracowania
modelu biznesowego internacjonalizacji;

kwestie przeniesienia ha Zamawiajgcego autorskich praw majatkowych i praw zaleznych do wszelkich utworéw
powstatych w zwigzku z przeprowadzeniem ustug doradczych i opracowaniem modelu biznesowego
internacjonalizacji;

kwestie przeniesienia na Zamawiajgcego autorskich praw majatkowych i praw zaleznych do wszelkich utworéw
powstatych w zwigzku z przeprowadzeniem ustug doradczych i opracowaniem modelu biznesowego
internacjonalizacji;

zobowiazanie Wykonawcy do udziatu jego przedstawiciela w posiedzeniu Panelu Ekspertéw w terminie
wyznaczonym przez PARP, zgodnie z Regulaminem konkursu w ramach POPW Dziatanie 1.2, Internacjonalizacja
MSP" - | ETAP;
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h) zobowigzanie Wykonawcy do opracowania modelu biznesowego internacjonalizacji zgodnie z wymogami
okre$lonymi w Regulaminie konkursu w ramach POPW Dziatanie 1.2 ,Internacjonalizacja MSP" -1 ETAP;

i) zobowigzanie Wykonawcy do uzgodnienia ostatecznej wersji modelu biznesowego internacjonalizacji z
Zamawiajacym;

j)  zobowigzanie Wykonawcy do uwzglednienia uwag do modelu biznesowego internacjonalizacji zgtoszonych
przez PARP;

k) warunek zawieszajacy, obowigzywanie umowy od otrzymania informacji od PARP o przyznaniu dofinansowania
dla Zamawiajacego w ramach POPW Dziatanie 1.2 ,Internacjonalizacja MSP" -1 ETAP;

I) j) zobowigzanie Wykonawcy do realizacji ustug doradczych zgodnie z zasadami konkursu w ramach POPW
Dziatanie 1.2 ,Internacjonalizacia MSP" - | ETAP, w planowanym terminie realizacji projektu pt.
JInternacjonalizacja szansg na rozwdj firmy Fabryka e-biznesu Sp. 2 0.0.", pod rygorem kar umownych.

14. Zastrzeienia dotyczgce mozliwosci sprawdzenia wiarygodnoéci potencjalnych Wykonawcéw:

Zamawiajacy zastrzega sobie prawo sprawdzania w toku oceny ofert wiarygodnosci przedstawionych przez
potencjalnych Wykonawcéw dokumentéw, wykazéw, danych i informacji.

-

15. Informacja dotyczaca wyboru oferty w toku postepowania ofertowego:

Informacje o wyborze najkorzystniejszej oferty Zamawiajacy zamiesci:

a) naswojej stronie internetowej tj.: www.igar.pl/

b) na stronie internetowej Instytucji Podredniczacej - publikacia na stronie www.parp.gov.pl
(Dofinansowanie/Fundusze 2014-2020/Zaméwienia wnioskodawcdw i beneficjentéw ) poprzez Lokalny System
Informatyczny 1420 (https://Isil420.parp.gov.pl/)

c) wystaniu informacji o wyborze Wykonawcy w drodze zapytania ofertowego droga mailowa do trzech
potencjalnych Wykonawcdéw

16. Tryb udzielania wyjasnien:

Kazdy potencjalny Wykonawca ma prawo zwrdci¢ sie do Zamawiajacego 0 wyjaénienie treéci przedmiotowej
zapytania ofertowego.

Dane do osoby kontaktowej w sprawie udzielania wyjasnien:
Joanna Cheé: tel. 691 999 405

17. Przestanki odrzucenia oferty:
Zamawiajacy w toku postepowania ofertowego odrzuci oferte potencjalnego Wykonawcy, jezeli:

a) jej tred¢ nie bedzie odpowiada¢ tresci zapytania ofertowego lub potencjalny Wykonawca nie bedzie spetniat
warunkéw okreslonych w niniejszym zapytaniu ofertowym;

b)  zostanie ztozona po terminie sktadania ofert;

c) jezeli oferta bedzie niewazna na podstawie odrebnych przepiséw.

18. Informacje dodatkowe:

a) Zamawiajacemu przystuguje prawo zamknigcia trybu niniejszego zapytania bez wybrania ktérejkolwiek z ofert.

b) Na kazdym etapie postepowania Zamawiajacy na prawo uniewazni¢ postepowanie ofertowe.

c) Zamawiajacy zastrzega mozliwo$¢ wprowadzenia zmian do dokumentacji zapytania ofertowego wraz
zatacznikami. O wprowadzeniu mozliwych zmian, Zamawiajacy powiadomi niezwtocznie potencjalnych
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Wykonawcow, do ktérych zostato wystane zapytanie ofertowe oraz umiesci stosowna informacje na stronach
internetowych, na ktérych zostato opublikowane zapytanie ofertowe.

W przypadku oferty sporzadzonej w jezyku obcym konieczne jest przedtozenie tlumaczenia przysiegtego na
jezyk polski.

Potencjalnym Wykonawcom nie przystuguja roszczenia w zwigzku z uprawnieniami Zamawiajacego
wynikajacymi z niniejszego zapytania ofertowego.

’ So0kolls

v Izabela Garlak
LIy, 35.326 Rzeszow

J  ul. Rejtana 53A
tel. (17) 850 43 28
Reg. 691544740, NIP; 813-276-08-87




